
Gesellschaft der Groupe Mutuel Holding AG: Groupe Mutuel Versicherungen GMA AG
Administrative Angaben: Rue des Cèdres 5, CH-1919 Martigny – 0848 803 111 – groupemutuel.ch

Zusatzversicherung für besondere Risiken (SRAM01)

Aktuelle Deckung 

Heilungskosten–Zusatzversicherung (SCGA01)

Neue vorgeschlagene Deckung 

Leistungen:
Zwischen diesen beiden Produkten bestehen Unterschiede im Leistungskatalog und bei der Kostenübernahme von Leistungen

Die untenstehende – nicht abschliessende – Liste beschreibt die wichtigsten Leistungunterschiede:

Limitierte kassenpflichtige und nicht kassenpflichtige Medikamente

SR1, SR2 und SR3: 75% der Kosten gedeckt
SC, Stufe 1: 90%, max. Fr. 600.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 2: 90%, max. Fr. 800.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 3: 90%, unbeschränkt

Medizinische Notfalltransporte

SR1: 90%, max. Fr. 500.– 
SR2 und SR3: 90%, max. Fr. 2000.– 

SC, Stufe 1: 50%, max. Fr. 500.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 2: 80%, max. Fr. 1000.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 3: 80%, max. Fr. 2500.– pro Kalenderjahr

Brillen und Kontaktlinsen

SR1: Fr. 50.– pro Kalenderjahr 
SR2 und SR3: Fr. 100.– pro Kalenderjahr

SC, Stufe 1: Keine Leistung
SC, Stufe 2: Fr. 100.– alle 3 Jahre
SC, Stufe 3: Fr. 150.– alle 3 Jahre

Hilfsmittel

SR1: 75%, max. Fr. 1500.– pro Kalenderjahr
SR2 et SR3: 90%, max. Fr. 1500.– pro Kalenderjahr

SC, Stufe 1: 90%, max. Fr. 200.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 2: 90%, max. Fr. 300.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 3: 90%, max. Fr. 1000.– pro Kalenderjahr

Haushaltshilfe

SR2 und SR3: 90% bis zu einem Höchstbetrag von Fr. 300.– pro Woche, 
während längstens 12 Wochen pro Kalenderjahr

SC, Stufe 1: Max. Fr. 1000.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 2: Max. Fr. 1500.– pro Kalenderjahr
SC, Stufe 3: Max. Fr. 2500.– pro Kalenderjahr

Alternativmedizin

SR2: Fr. 50.– pro Sitzung, max. Fr. 500.– pro Kalenderjahr
SR3: Fr. 50.– pro Sitzung, max. Fr. 1000.– pro Kalenderjahr

SC, Stufe 2: Fr. 70.– pro Sitzung, max. Fr. 2000.– pro Kalenderjahr 
SC, Stufe 3: Fr. 70.– pro Sitzung, max. 3000.– pro Kalenderjahr

Leistungsübersicht
Mit diesem Anhang möchten wir Ihnen einen Überblick über die Deckungsunterschiede zwischen Ihrem aktuellen Produkt  

und dem vorgeschlagenen Produkt mit freiem Übertritt verschaffen.


